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Starkes Ergebnis im Geschaftsjahr 2021/22 —
Wachstumsorientierter Wechsel an der Spitze

¢ Umsatzsteigerung von mehr als 23% auf CHF 183.4 Mio. (2020/21: CHF 148.2 Mio.)

e Buchungen nehmen um 48.2 % zu; solides Book-to-Bill-Verhiltnis von 1.27

e EBIT wachst 79.2 % auf CHF 31.0 Mio. (2020/21: CHF 17.3 Mio.)

o EBIT-Marge steigt um weitere 5.3 Prozentpunkte auf 16.9 % (2020/21: 11.6 %)

¢ Konzerngewinn wachst um 81.8 % auf CHF 22.0 Mio. (2020/21: CHF 12.1 Mio.)

e Verwaltungsrat schldgt eine Dividende von CHF 12.00 pro Inhaberaktie vor

o Valeria Gavazzi verzichtet auf Wiederwahl - Daniel Hirschi als neuer Prasident des
Verwaltungsrats vorgeschlagen

e Vittorio Rossi (Group CEO) und Yolanta de Cacqueray (ehemals CFO Landis & Gyr
Schweiz) neu als Mitglieder des Verwaltungsrates vorgeschlagen, nebst den
bestehenden Mitgliedern Daniel Hirschi, Stefano Premoli Trovati und Federico
Foglia

¢ Yolanta de Cacqueray als Vertreterin der Inhaberaktionare vorgeschlagen

¢ Jean-Marc Theolier iibernimmt nach der GV 2022 als Group CEO

Steinhausen, 23. Juni 2022 - Nach der Erholung von der Coronavirus-Pandemie und ihren
negativen Folgen fur die Weltwirtschaft verzeichnete Carlo Gavazzi im Geschaftsjahr
2021/22 eines der besten Jahre in der Geschichte des Unternehmens, mit zweistelligen
Zuwachsraten bei Umsatz, EBIT und Reingewinn.

Der Umsatz stieg im Einklang mit dem starken Anstieg der Buchungen, und die sehr solide
Finanzlage der Gruppe wurde erneut gestarkt. Dank starker Verkaufe in den
Schlisselmarkten und der Lancierung neuer Produkte stiegen die Verkaufe der Gruppe in
Lokalwahrung um 23.2 %, wahrend der Auftragseingang sogar um 47.6 % zunahm. In
Schweizer Franken nahm der Umsatz um 23.8 % auf CHF 183.4 Mio. zu (2020/21: CHF
148.2 Mio.). Der Auftragseingang erhohte sich um 48.2 % auf CHF 232.1 Mio. (CHF 156.6
Mio. in 2020/21), was per 31. Marz 2022 zu einem soliden Book-to-Bill-Verhaltnis von 1.27
fhrte.

Der Bruttogewinn stieg um CHF 19.0 Mio. auf CHF 98.6 Mio. (2020/21: CHF 79.6 Mio.), bei
einer konstant hohen Bruttomarge von 53.7 %. Dank striktem Kostenmanagement stieg der
Betriebsaufwand lediglich von CHF 61.6 Mio. auf CHF 67.7 Mio., und damit - trotz der
anhaltenden Investitionen in Forschung und Entwicklung - weniger stark als die Verkaufe.
DarUber hinaus investierte die Gruppe weiter in die Entwicklung des neuen ERP-Systems,
welches im Dezember 2021 in Europa in Betrieb genommen wurde.

Der Betriebsgewinn (EBIT) stieg auf CHF 31.0 Mio., verglichen mit CHF 17.3 Mio. im Vorjahr

(+79.2 % gegenuber 2020/21). Die EBIT-Marge stieg um 5.3 Prozentpunkte auf 16.9 %
(2020/21: 11.6 %). Nach Berucksichtigung des Finanzaufwands von 0.6 Mio. CHF und der
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Ertragssteuern von CHF 8.4 Mio. ergibt sich ein Reingewinn von CHF 22.0 Mio. (2020/21:
CHF 12.1 Mio.), was einer Steigerung von 81.8 % entspricht.

Per 31. Marz 2022 betrug das den Eignern der Gruppe zuordenbare Eigenkapital CHF 116.2
Mio. (2020/21: CHF 106.2 Mio.), was einer leicht hdheren Eigenkapitalquote von 68.7 %
(2021: 68.2 %) entspricht. Die Netto-Cash-Position betrug CHF 66.8 Mio.

In Anbetracht des starken Abschlusses wird der Verwaltungsrat der Generalversammlung
vorschlagen, fur die Berichtsperiode eine Dividende von CHF 12.00 pro Inhaberaktie und
CHF 2.40 pro Namenaktie auszuschitten, was einer Ausschuttungsquote von 38.7 %
entspricht.

Zweistellige Wachstumsraten in allen Regionen
Der Umsatz in lokaler Wahrung erhdhte sich in allen drei geografischen Regionen mit sehr
hohen Wachstumsraten.

In Europa fuhrten die Vertriebs- und Marketingaktivitaten in der Gebaude- und
Industrieautomation zu einem robusten Wachstum von 24.7 % gegenuber dem Vorjahr.

In Nord- und Siidamerika stieg der Umsatz in lokaler Wahrung um 26.2 %, angetrieben von
einer sehr positiven Geschaftsentwicklung mit Distributoren, vor allem in den Markten der
Industrieautomation.

Die steigende Nachfrage nach Produkten fir die Gebdudeautomation war der Hauptgrund
fur den Umsatzanstieg von 12.6 % in der Region Asien-Pazifik, wo in lokaler Wahrung ein
Wachstum in der gesamten Region erzielt wurde.

Die Verkaufe ausserhalb Europas erreichten 32.9 % des Gesamtumsatzes, wobei 18.8 %
auf Nord- und Stdamerika und 14.1 % auf die Region Asien-Pazifik entfielen.

Controls und Halbleiterrelais als Umsatztreiber

Uberwachungsgerate (Controls), der grosste Bereich der Gruppe, steigerte den Umsatz um
beachtliche 31.7 %. Insbesondere die Energiemanagement-Produkte wuchsen gegeniber
dem Vorjahr um mehr als 48 %. Dies ist auf die neuen Anforderungen im Bereich
Energieeffizienz zurtickzufiihren, aber auch auf die Einflhrung von neuen Applikationen flr
Energiespeicher und Elektrofahrzeuge. Dartber hinaus stiegen die Verkaufe von
Uberwachungsrelais um mehr als 10 % aufgrund der verbesserten Durchdringung und
Entwicklung der Vertriebskanale, insbesondere in der Region Nord- und Stidamerika.

Auch der Bereich Sensoren (Sensors) steigerte die Verkaufe gegenliber dem Vorjahr. Einen
positiven Beitrag leisteten sowohl die kapazitiven als auch die induktiven Sensoren, die um
mehr als 17 % zulegten. Bei den kapazitiven Sensoren war das Wachstum vor allem auf die
|O-Link-Produktfamilie zuriickzufuhren, die hohe Leistung und maximale Flexibilitat
garantiert. Das Wachstum bei den induktiven Sensoren ist vor allem auf eine neue
Produktserie zurickzufuhren, die eine robuste Losung fur die Sicherheitserkennung in
mobilen Geraten bietet und die Prasenz der Gruppe in den Industriemarkten erhéht.

Im Bereich Schaltgerate (Switches) erhdhten sich die Verkaufe von Halbleiter-Relais
gegenuber dem Vorjahr um 33 %. Massgeblich dazu beigetragen haben digitale Lésungen
fur Heizungsanwendungen, bei denen eine prazise Temperaturkontrolle fur die Qualitat des
Endprodukts entscheidend ist. Auch die Motorsteuerungen verzeichneten ein starkes
Wachstum von mehr als 11 % gegenuber dem Vorjahr. Dies ist in erster Linie auf einen
neuen selbstlernenden Softstarter im Marktsegment Heizung, Liftung und Klimaanlagen



zurlckzufihren, der vor allem bei Warmepumpen und gewerblichen
Kidhimoébelanwendungen zum Einsatz kommt.

Die Verkaufe von Produkten in Schwerpunktmarkten entwickelten sich erneut besser als der
Gesamtumsatz. Die héchste Verkaufssteigerungen wurden in den Energiemarkten (+42 %)
und im Lebensmittel- und Getrankemarkt (Uber +53 %) erzielt.

Das starke Resultat 2021/22 fallt zusammen mit dem letzten ganzen Geschaftsjahr unter der
Leitung von Vittorio Rossi als CEO. Der Verwaltungsrat méchte Vittorio Rossi herzlich
danken fir sein langjahriges grosses Engagement und erfolgreiches Wirken flr die Gruppe.

Strategie

Die Wachstumsstrategie der Gruppe basiert auf der Entwicklung neuer und verbesserter
Produkte sowie der Verbesserung der Marktdurchdringung in bestimmten globalen
Industrien, insbesondere im Bereich von dekarbonisierten Anwendungen. Darlber hinaus
konzentriert sich die Gruppe auf die kontinuierliche Verbesserung der operativen Exzellenz
und Agilitdt, um nach den pandemiebedingten Einschrankungen den neuen Erwartungen
gerecht werden zu kdnnen.

Zu den wichtigsten Initiativen gehoren die Optimierung und Duplizierung von
Produktionskapazitaten, das neue globale ERP-System mit verbesserten
Lieferkettenfahigkeiten sowie verstarkte Wertinnovation in die Produktentwicklung
einschliesslich digitaler Initiativen in allen Bereichen.

Obwohl die globalen Herausforderungen in absehbarer Zukunft fortbestehen werden, wird
die Fahigkeit der Gruppe, sich an veranderte Bedingungen anzupassen und gleichzeitig die
globale Prasenz auszubauen, zu einem anhaltend positiven Ergebnis fuhren. Verstarkte
Investitionen in ausgewahlten Markten werden sich in den nachsten drei bis funf Jahren als
vorteilhaft fir die durchschnittlichen jahrlichen Umsatzwachstumsraten erweisen.

Neues Fiihrungsteam konzentriert sich auf die Beschleunigung des Wachstums

Valeria Gavazzi hat sich nach mehr als zwoIf Jahren an der Spitze des Unternehmens
entschlossen, nicht mehr zur Wiederwahl als Prasidentin und Mitglied des Verwaltungsrates
anzutreten, um sich starker ihrer Familie widmen zu kénnen. Die Familie steht weiterhin fest
hinter ihrer Mehrheitsbeteiligung an Carlo Gavazzi.

Der Verwaltungsrat schlagt der Generalversammlung folgende Wahlen vor:

- Daniel Hirschi, derzeit Mitglied des Verwaltungsrates und Vertreter der
Inhaberaktionare, als Prasident des Verwaltungsrates

- Stefano Premoli Trovati als Mitglied des Verwaltungsrates (wie bisher)

- Federico Foglia als Mitglied des Verwaltungsrates (wie bisher)

- Vittorio Rossi, derzeit Group CEO, als Mitglied des Verwaltungsrates (neu)

- Yolanta de Cacqueray, ehemals CFO Landis & Gyr Schweiz, als Mitglied des
Verwaltungsrates und Vertreterin der Inhaberaktionare (neu)

Als Nachfolger von Vittiorio Rossi als Group CEO hat der Verwaltungsrat zudem Jean-Marc
Theolier, President and CEO of Carlo Gavazzi Americas und Global Sales & Marketing
Director, per 26. Juli (Datum der Generalversammlung) ernannt.

Carlo Gavazzi dankt Valeria Gavazzi sehr herzlich fur ihren unermudlichen und
ausserordentlichen Beitrag zum Erfolg der Gruppe.



Konsolidierte Kennzahlen (in Mio. CHF)

Erfolgsrechnung 2021/22 2020/21 %
Auftragseingang 2321 156.6 48.2
Nettoumsatz 183.4 148.2 23.8
EBITDA 36.9 23.2 59.1
EBIT 31.0 17.3 79.2
EBIT-Marge 16.9 % 11.6%
Reingewinn 22.0 12.1 81.8
Bilanz (per 31. Marz) 2022 2021
Netto-Umlaufvermégen 324 26.9 20.4
Den Eignern der Gruppe zuordenbares Eigenkapital 116.2 106.2 9.4
Bilanzsumme 169.1 155.7 8.6
Eigenkapitalquote 68.7% 68.2%

Die Carlo Gavazzi-Gruppe verwendet flir gewisse Kennzahlen alternative
Leistungskennzahlen (Alternative Performance Measures, APMs), die nicht nach den
International Financial Reporting Standards (IFRS) definiert sind. Die Definitionen
dieser Kennzahlen sind abrufbar unter:
https://www.carlogavazzi.com/de-ch/investoren/alternative-leistungs-kennzahlen-apm.html|

Der vollsténdige Geschéftsbericht 2021/22 ist abrufbar auf der Webseite unter:
Carlo Gavazzi Geschéftsbericht 2021/22

Uber Carlo Gavazzi:

Carlo Gavazzi ist eine bérsenkotierte, internationale Gruppe (SIX: GAV), die elektronische
Kontrollkomponenten flir Anwendungen in der Industrie- und Gebdudeautomation entwickelt,
produziert und vermarktet. Mehr Informationen finden Sie auf: www.carlogavazzi.com.

Fiir weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:
Rolf Schlapfer

Hirzel.Neef.Schmid.Konsulenten

Tel. +41 43 344 42 42

E-Mail rolf.schlaepfer@konsulenten.ch
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